SISTEMA DE TRABAJO PARA
NEGOCIO DE RED




Objetivo del
Manual

Presentar los pasos minimos que un
afiliocd@ debe de tomar en cuenta
paAra presentar un negocio de Red.
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1. Conoce tu material de trabagjo.

2. Diferencia entre un Negocio
Tradicional y un Negocio de Red.

3. Determinar el fipo de cliente.

4. Pasos para presentar el Negocio
de red
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CONOCE TU

MATERIAL DE

TRABAJO




CONOCE TU MATERIAL...

Iniciacion

Oficina Virtual

Redes Socilales
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CONOCE TU MATERIAL: KIT DE INICIACION

El Kit de Iniciacion es el portafolio que la NutraSien100 te enfrega como nuevo recluta cuando te
inscribes; el material que contiene es fundamental para que puedas trabajar e iniciar fu camino, en el
tendrd todos los elementos para ser exitoso.

Es nuestra responsabilidad entregarlo y explicar cada uno de los elementos que contiene, del mismo
modo deberd de explicarse el uso de estos elementos.

El contenido minimo de un Kit de Iniciacion es:
o Catalogo de Productos.
o Manual del Sistema de Trabagjo.
o Listas de precios
o Shaker NutraSien100




J Nutra@enmo
CONOCE TU MATERIAL: SITIO WEB Y OFICINA VIRTUAL

El sitio web, es un gran apoyo para ti dentro de la red, ya que en ella enconftraras informacion
complementaria a la que tienes en el kit de infroduccion.

Deberds de conocer las diversas secciones que tiene y usarla de referencia con tus prospectos

El sitio web, también te permitird dar seguimiento a tus avances en
el encontraras secciones exclusivas para los miembros de lared y
podrds revisar entre ofros datos:
o Reportes: tus ventas, ventas de unidad de negocio,
ventas de tus clientes frecuentes.
Tus ganancias.
Realizacion de pedidos.
Dar de alta a los nuevos dfiliados de la red.
Calendario con fechas de capacitacion y nuevos
lanzamientos de productos.
AVisos importantes.
o Biblioteca: material de apoyo, manual de distribuidores,
enfrenamiento, catdlogo vy fichas técnicas, archivos para
tus afiliados.
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Diferencia entre un Negocio Tradicional y un Multinivel

Negocio Tradicional
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En el negocio de red todo el gasto del Punto de Venta y la Publicidad se entrega como compensacion
econdmica a los miembros del multinivel, es decir a TI.

En el multinivel, la publicidad eres TU; fu caso de éxito es la publicidad y TU ganas de la actividad de fu
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DIFERENCIA ENTRE
UN NEGOCIO
TRADICIONALY
UN NEGOCIO DE
RED



El negocio de red es considerado como un engano por algunas
personas, s importante que le muestres a tus afiliados, porque el

multinivel es una manera muy exitosa y legal de ganar dinero.
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Diferencia entre un Negocio Tradicional y un Multinivel

Negocio Tradicional
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En el negocio de red todo el gasto del Punto de Venta y la Publicidad se entrega como compensacion
econdmica a los miembros del multinivel, es decir a TI.

En el multinivel, la publicidad eres TU; fu caso de éxito es la publicidad y TU ganas de la actividad de fu
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Negocio tradicional




Determina el

tipo de
cliente
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TIPO DE CLIENTE

En el negocio de red existen 4
tipos de clientes:

d El que se convertird en Lider.
Q El que quiere transformar su vida.
Q El que solo quiere revender

A El que solo quiere consumir.
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DETERMINA EL TIPO DE CLIENTE:

Prospecto de Lider

Caracteristicas a notar:

Tiene determinacion de crecer.

[ ]
42% Pregunta por el Muestra capacidad de

meétodo de frabagjo.

ensenar.

¢ Se interesa por el plan o .
P P Busca la proxima platica —

de beneficios .
reunion.

* Visuadliza su red.
* Busca primordialmente la

recompensa econdémica.
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DETERMINA EL TIPO DE CLIENTE:

Desarrollar su vida

Caracteristicas a notar:

Se interesa por el Busca formar parte de un

reconocimiento. grupo.

Tiene determinacion Le anima visualizarse en los

de crecer. eventos.

Busca primeramente la recompensa
emocional.
Pregunta por la capacitacion y la ayuda

que su lider le podrd brindar.
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DETERMINA EL TIPO DE CLIENTE:

Re- vendedor

Caracteristicas a notar:

* Muestra interés por las
ganancias por la venta del
red. producto.

* No se interesa por crear

* |Le agrada el producto.

Pregunta por la capacitacion para

vender y cobrar.
Pregunta por la capacitacion y la ayuda

que su lider le podrd brindar.
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DETERMINA EL TIPO DE CLIENTE:

Prospecto de Consumidor
Caracteristicas a notar:

Pregunta por los beneficios _ -
¢ Seinteresa por la capacitacion
del producto. -
, y manuales tecnicos de los
Pregunta por el método de
productos
entrega del producto

(fechas de pedido).

* Busca el beneficio del producto sobre su

realidad actual.



PASOS PARA
PRESENTAR

UN NEGOCIO
DE RED




Pasos para
presentar

Un negocio
de red
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Primer Contacto

Que es un multinivel

Compania

Productos

Plan de Negocios (Beneficios)

Reclutar
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Seguimiento




PRIMER CONTACTO

El primer contacto, es el momento en que se establece la invitacion a
personas que tu conoces o te fueron referidas, y sirve para mostrar el

negocio que estas haciendo, este contacto puede ser:

TELEFONICO

EN PERSONA




Primer contacto: Listado de posibles reclutas

Antes de iniciar tu bUsqueda de prospectos, crea una lista de aquellas personas a las que fu consideras que les
podria inferesar entrar en tu negocio de red.

Cuando contactes con alguna de ellas, solicitale te comente de personas que el o ella crean que les puede
interesar el negocio de red.

Hoja de Prospectos:

Nombre Teléfono Quien Refirio Observaciones




Primer contacto: Teléfonico

Cuando estas frente a una persona, debes de mostrarle que TU ya estas en un negocio exitoso
y que te interesa mucho compartir la oportunidad con ella.

Debes de provocar que te de unos minutos para que le presentes TU NEGOCIO.




Primer contacto: Personalmente

Cuando estas frente a una persona, debes de mostrarle que TU ya estas en un negocio exitoso
y que te interesa mucho compartir la oportunidad con ella.

Debes de provocar que te de unos minutos para que le presentes TU NEGOCIO.




Primer contacto: Chat

Al igual que telefonicamente, es sumamente importante hacer sentir gue TU ya estas en un
negocio exitoso y quieres compartir la oportunidad con la personas a la que le llamaste.

Debes de intentar concertar una cita para mostrarle TU NEGOCIO.
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Primer contacto: E-mail

Cuando envies un mail, es importante que indique que es TU ya estas en un negocio exitoso y
que fe inferesa mucho compartir la oporfunidad con la persona que recibird el e-mail.

Debes de provocar que te de una cita o una conferencia para que le presentes TU NEGOCIO.




El negocio de red es considerado como un engano por algunas
personas, s importante que le muestres a tus afiliados, porque el

multinivel es una manera muy exitosa y legal de ganar dinero.
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Diferencia entre un Negocio Tradicional y un Multinivel

Negocio Tradicional
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En el negocio de red todo el gasto del Punto de Venta y la Publicidad se entrega como compensacion
econdmica a los miembros del multinivel, es decir a TI.

En el multinivel, la publicidad eres TU; fu caso de éxito es la publicidad y TU ganas de la actividad de fu

red. |
Nutra@en]ﬂﬂ

utricién y Alimentacién Integral



A?

; QUIEN ES NUESTRA COMPA

La importancia de presentar la Compania
radica en generar confianza.

La Compania es la institucion que garantiza
la legalidad, la existencia del producto a
promover, el pago correcto de ganancias,
premios y promociones.

La Compania es el gran socio de negocio
para los afiliados del multinivel.




PLATICA

DE NEGOCIO
(Ver anexo 1)

Bono TO Profundidad B C

Venta 30%
personal

Cliente El: 20%
preferente TU: 10%

Bono inicio N.A
Bono N.A
mensual

Bono del N.A
ahorro




PRODUCTOS DE LA COMPANIA

Los productos de la Compania son la razéon
de que el negocio de red tiene productos
reales que se comercializan por este
meétodo.

Se debe de explicar el gran beneficio que
los productos dan para los clientes y como a
través de la comercializacion de esos
productos y el proceso de invitar a otras
personas, se obtienen excelentes ingresos.
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PLATICA

DE PRODUCTOS
(Ver anexo 2)

Nutraksmli“enm_"

=

LN
PROTEINA 3

Stglemento glimenticio

E Hezcio de proteings iy &
g S Bmineidos mevingay itaminos I - lemento aimentico. 1 )
Wutea(Sien100 \ ! Dl , Loligro Nutra|Sieni00

L-CARNITINA 1) LA Tl 28— y PROBIOTICOS g
RS P Al s ! \ . Y PREBIOTICOS "%

conenponero:5009
CONTENDONETO: Pohopua s sl
80 cipsls s 500 mg &




PATROCINADOR

El patrocinador es la persona a la que un nuevo recluta tendrd
como guia en el camino del Negocio de Red, el patrocinador serd
la persona responsable del crecimiento y éxito del nuevo recluta.

Dentro de la estructura de la red, el patrocinador es la persona
inmediata superior al nuevo recluta.

Las actividades del patrocinador hacia el nuevo recluta son:
o Capacitarlo en el uso del sistema de trabajo de la
Compania.
o Orientarlo en su desempeno.
o Motivarlo en sus éxitos.

o Apoyarlo en los fracasos, siendo un guia para superarlos.

o Reconociendo su esfuerzo.



N
RECLUTAR

Dentro de la estructura de la red, el patrocinador es la
persona inmediata superior al nuevo recluta.

Cuando se ha realizado todo el proceso de convencimiento
del prospecto y este estd dispuesto a ingresar a fu
organizacion (tu red personal), entonces debes de llenar la
documentacion que la Compania te solicita, la cual consiste

en el "Contrato de Afiliacion”.

Felicidades, jya tienes a una recluta en tu red!
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RECLUTA: PROCESO ADMINISTRATIVO

Una vez que el prospecto acepta integrarse a tu red, debes de darle
informacion sumamente importante para que ejecute perfectamente
su actividad.

Informacién minima a entregar:

O

O

O

Contrato (llenarlo junto con el prospecto).
Kit de Iniciacion.

Sistema de Trabajo.

Teléfono tuyo y/o de su patrocinador.
Establecer fechas de reunion para
ayudarle durante sus primeras ventas y
reclutas.

Calendario de la Compania.

Oficina Virtual.
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Afiliate por

S29

Con 30% de descuento con envio GRATIS
Y obtéen increibles beneficios como:

NutralSienl10

Nutricion y Alimentacion Int

Compra de cualquier
+ Producto de nuesira
linea NUTRASIEN100

Codigo de distribuidor
Oficina Virtual
Catdlogos (5 piezas) 4
Envio de tu primer kit GRA
SHAKER GRATIS |

OFICINA VIRTUAL

v Listas de precios

Y Manuales
¥ Fichas Técnicas
¥/ Material para tu educacion




Como inscribirte?

4 )

Whatsapp 55 4990 8160 o
www.nutrasien100.mx

. J

UNETE A SER

. Coémo quieres hacer tu pago?

:
2

« Efectivo (Oxxo o banco Banorte)
« Transferencia (Banco Banorte)
- Tarjeta de débito o crédito
\ J
o« ] )
(@) - Direccion completa
. g «  Nombre completo
+ Teléfono
! \ m—
-l : ““m@’ﬂm S > « Correo electrénico
i iy | | il Hﬂulra(lenl[l[l L 5 - Foto INE )
gPDLR%GLEzNAUno : o, PBPTE'NA = &LRN{!%W |
.3 R | Tu kit llegara de 2 a 4 dias a tu domicilio
NI a8 FELICIDADES!
VAINILLA ® o
CONTENIDO Netow)g CONTENIDO NEREEUO g \ ' = : I ¢
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SEGUIMIENTO

Para que tu red personal funcione bien, debes de
monitorear a tus afiliados, es decir, revisar sus
avances para apoyarlos, guiarlos y lograr que
ellos crezcan, mientras mas crezcan sus redes, tus

ganancias crecerdan mas.

Nutricidn y Alimentacion Integral




SEGUIMIENTO: PROCESO ADMINISTRATIVO

Utiliza tu Oficina Virtual para medir el desempeno de cada uno de los integrantes de tu red personal.

Conforme a los resultados, reunete con los Afiliados que consideres necesarios para revisar sus
avances y apoyarlos, el liderazgo y crecimiento dentro del Plan de Beneficios, depende de que esta

actividad la realices de manera continua.

Datos a evaluar:

o Reclutas.

o Pedidos.

o Afiliados que no ganaron bono por no haber
cubierto las bases del Plan de Beneficios.

o Afiliados inactivos.

Afiliacdos dados de baja.
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